Проект #: XXXX
Название проекта: “YYYYYYYYYYYYYYYYYYYYYYYYYY”

Ведущий Институт: ZZZZZZZZZZZZZZZZZZZ
TIP Контакт: AAAAAAAAAAAAA

Финансирующая сторона
                   US / Japan / EU / S. Korea / Norway

(Choose One or more as applicable)

____________________________________________________________________________________________________

План Применения Технологий

Ваш проект МНТЦ только начался, тем не менее, Вы должны начать готовиться к тому моменту когда проект завершится и команде проекта придется самостоятельно обеспечивать свою дальнейшую  научно-техническую деятельность. Позиция Сторон образовавших МНТЦ состоит в том, что коллектив исследователей, получивших финансирование, должен в ходе  выполнения проекта МНТЦ  не только получить важные результаты, но и заинтересовать ими организации - партнеры (государственные или частные), которые в дальнейшем могли бы обеспечить финансирование Вашего коллектива. Именно поэтому Стороны предпочитают не финансировать повторные полномасштабные проекты в развитие уже завершенных.  С другой стороны  Стороны понимают, что привлечение партнеров - это сложный и длительный процесс, требующий специальных знаний и навыков, которыми участники проектов, как правило, не обладают. В связи с этим, Стороны поручили секретариату МНТЦ оказывать всестороннюю поддержку участникам проектов в их действиях направленных на внедрение результатов проектов и  обретение самостоятельности в смысле  финансирования дальнейшей научно-технической деятельности вне рамок регулярных проектов МНТЦ.  

Одна из форм такой поддержки - подготовка и реализация Плана применения технологии, формат которого разработан в секретариате МНТЦ. Этот документ предназначен  для оказания Вам помощи в планировании и систематизации действий по внедрению результатов и поиску организаций - партнеров. Вам следует также учитывать, что в работе над ППТ Секретариат МНТЦ при необходимости может предоставить необходимую поддержку (информационную, консультации, обучение). 

Цель

План применения технологий  (или ППТ) документ, который помогает Вам, Менеджеру проекта МНТЦ, в планировании и ситематизации мероприятий направленных на внедрение результатов проекта МНТЦ,  поиску организаций - партнеров и обретение самостоятельности  команды проекта МНТЦ.  Самостоятельность команды проекта может стать результатом  применения в промышленности или общественном секторе научно-технических результатов или технологий, которые были развиты или улучшены в результате проекта МНТЦ.

Что такое ППТ?

ОПРЕДЕЛЕНИЕ: ППТ – это рабочий план мероприятий направленных на идентификацию и развитие взаимоотношений с финансовыми источниками, как государственными так и частными, альтернативными  МНТЦ, которые могут быть использованы для дальнейшего финансирования  команды Вашего проекта.

Документ ППТ состоит из трех частей. Первая часть, сам ППТ - общий для всех проектов, Дополнения “Государственный и частный сектор”  должны заполняться в зависимости от сектора откуда может поступить будущее финансирование  команды Вашего проекта. 

График предоставления ППТ

Разработка ППТ - это планомерный процесс в течении всего жизненого цикла проекта от принятия решения о финансирования проекта до его завершения. Предполагается, что при переходе от фазы к фазе ППТ будет пополняться новыми данными, а имеющиеся подвергаться более тщательной проработке.   Более конкретно суть процесса  состоит в следующем:

· Уже на этапе подготовки рабочего плана вы составляете ППТ исходя из имеющихся данных и ожидаемых результатов;

· В дальнейшем (по завершении очередного года выполнения проекта) Вы вновь возвращаетесь к ППТ с тем, чтобы дополнить или исправить его с учетом новых данных и результатов.  





Выше- рекомендованный график предоставления ППТ

Почему вы должны тратить время на разработку ППТ?

Планомерная и творческая деятельность по разработке ППТ в соответствии с графиком увеличивает Ваши шансы на нахождение организации партнера и, соответсвенно, дальнейшее финансирование Вашего исследовательского коллектива.  Кроме того, при условии активной  работы над ППТ, вы можете расчитывать на поддержку со стороны специалистов МНТЦ по трансферу и внедрению технологий, а также на предоставление следующих услуг со стороны МНТЦ:
· Помощь в поиске конференций, посещаемых представителями промышленности

· Помощь в определении стратегии или плана промышленного  применения Вашей технологии;

· Помощь в идентификации  компаний/организаций, которые могут быть заинтересованы Вашими разработками (в дальнейшем TCO - target Companies / Organizations);

· Предоставление бизнес/менеджмент обучения;

· Помощь в совершенствовании маркетинговых знаний;

· Доступ к платным базам данных;

· Патентная поддержка;

Обязательства по предоставлению ППТ

Согласно  проектному соглашению между Институтом и МНТЦ, предоставление ППТ по окончании проекта является обязательным, поэтому  финальный ППТ (см. График предоставления ППТ) Вы должны подготовить и представить в МНТЦ не позднее даты окончания проекта. Предоставление ППТ на более ранних стадиях выполнения проекта  (ППТ1, ППТ2 и т.д.) не является обязательными, тем не менее, только при их наличии Вы можете расчитывать на предоставление со стороны МНТЦ поддержки и выше перечисленных услуг. 

План Применения Технологий 

1. Какие рыночные результаты были достигнуты или ожидаются? 

Например:прототип устройства, база данных информации; материалы с определенными характеристиками; компоненты инструментальной системы; производственный процесс; и что сделать или в отношении чего?

( Заполните таблицу ниже по приоритетности)

№
Название результата или разработки, возможного для использования
Вид интеллектуальной собственности
Владельцы результатов
Намерения по использованию
Примечание

1






2






3






4






5






Типы Интеллектуальной Собственности: 

Авторское право – совокупность правовых норм, которые регулируют отношения, связанные с созданием и использованием произведений науки, литературы и искусства, т.е. результатов творчаской деятельности людей в этих отраслях. Независимо от назначения и достоинства произведеия, а также от способа его выражения.

Патент – документ, удостоверяющий государственной признание продукта интеллектуальной деятельности изобретением, промышленным образцом, селекционным достижением, а также удостоверяющий приоритет, авторство и исключительное право на их использование.

Изобретение – объект правовой охраны. Изобретению предоставляется правовая охрана, если оно является новым, имеет изобретательский уровень и промышленно применимо.

Промышленный образец – новое художественно-конструкторское решение изделия, определяющее его внешний вид, соответствующее требованиям технической эстетики, пригодное к осуществлению промышленным способом и дающеее положительный эффект.

Полезная модель – конструктивное выполнение средств производства и предметов потребления, а также их составных частей. Полезной модели предоставляется правовая охрана, если она является новой и промышленно применимой.

Товарный знак – обозначение на товаре (или упаковке) производственными и торговыми предприятиями для индивидуализации товара и его производителя (продавца).

Ноу-хау – технические знания, секреты производства, опыт административный, финансовый, коммерческий или иной, практически применяемые в деятельности данного предприятия, но которые не стали всеобщим достоянием.
a) Какие задачи нужно еще решить для доведения результата или разработки до требований ваших основных ТСО?  Как Вы предполагаете их выполнить и в какие временные рамки? Опишите текущую стадию развития результатов проекта:

Стадия разработки
Результаты (пронумерованные 1-5 в соответствии с таблицой в п. 1)

Базовое исследование


Прикладное исследование

Оптимизация / Производство прототипа


Испытание прототипа


Опытный образец / независимое тестирование & демонстрация / Анализ результатов испытаний


Прочеее


i. Предоставьте пожалуйста обзор разработанной документации (вид документа, уровень конфиденциальности, название,номер): 

Б) Каков статус  интеллектуальной собственности на  результат или разработку?

Тип прав на ИС
Территории, номера патентных заявок и патентов
Предшествующие (ВР) или производные (FP) права

Подана патентная заявка



Положительное решение по заявке



Получен патент



Зарегистрирована полезная модель

Зарегистрирован товарный знак



Авторские права



Ноу-хау



Прочее



В) Приведите приблизительный график деятельности для внедрения результатов проекта: 

Деятельность по внедрению результатов
Привлекаемые партнеры
График работ (начиная с…  по  …)
Оценка предполагаемых затрат































a) Каков Ваш План по привлечению TCO для осуществление спонсирования Вашего результата? 

Включите коллабораторов по проекту МНТЦ, конференции,которые Вы посетили или планируете посетить?

Какие шаги Вы предприняли для выполнения этого плана? Каковы результаты предпринятых шагов?  Включите пожалуйста, не только новые контакты, которые Вы приобрели в целевых институтах, но рыночные знания, приобретенные от ваших коллабораторов по проекту МНТЦ и сна конференциях, которые вы посетили?

i. Конференция (ии)

ii. Коллаборатор (ы)

a) Есть ли у Вас все необходимое на данной стадии проекта для выполнения Вашей цели по независимости команды после окончания проекта? Да/Нет 

b) Какие дополнительные услуги может предоставить МНТЦ для лостижения Вами поставленной цели? Например (отметьте все что приемлимо):

· Помощь в поиске конференций, посещаемых представителями промышленности

· Помощь в определении стратегии или плана промышленного  применения вашей технологии;

· Помощь в идентификации  компаний/организаций, которые могут быть заинтересованы Вашими разработками;

· Предоставление бизнес/менеджмент обучения;

· Помощь в совершенствовании маркетинговых знаний;

· Доступ к платным базам данных;

· Патентная поддержка;

Дополнение “Частный сектор” 

1. Какое возможное применение технологии (продукта) в технологическом процессе/индустрии (определите)? 

a) Каков Код промышленного применения применения ожидаемого результата (пожалуйста сверьтесь с кодами ИСО)

b) Какова стадия технологического процесса или цикла к которому может быть отнесен Ваш ожидаемый результат? 




Товар: продукт или материал undifferentiated маркой или источником которые конкурирующее на рынке основываясь только на цене.

Компонент:Устройство отличающееся чем - либо, конкурирующее на субконтрактном уровне, основываясь на цене и технических спецификациях, которое интегрировано в более сложную ОЕМ субсистему или систему. OEM (Original Equipment Manufacturer) или на заказ, 

Субсистема:  агрегат состоящий из нескольких компонетов

Интегрированная Система: готовый продукт проданный потребителю/покупателю  - это может быть ОЕМ (Integrated System: The end-product sold to the User / Customer –это может быть продукция OEM (индивидуальный, массовый) или на заказ. 

Кажая фаза предполагает добавление стоимости; таким образом, в связи с тем, что нишей для применения результата является “Интегрированная система”, стоимость играет маленькуую роль в общей конкурентноспособности. Даже если “продуктом”является информационный продукт или услуга, пожалуйста, опишите также его использование в рамках технологического цикла.  Запомните, что единственным наиболее большим источником инвестиций в частном секторе в технологическую коммерциализацию из одной компании в другую является инвестиции от покупателя к поставщику ( например, от ОЕМ к поставщику компонентов или субсиситемы, с которыми у него постоянные торговые отношения).

c) Пожалуйста, представьте краткое описание известного технологического процесса (дайте определение) и его модификаций 

i. Физические принципы

ii. Последовательность операций

iii. Схематическое описание конкретных технологий , сипользованных в определенных технологических процессах/циклах

a) Пожалуйста, опишите возможное примененеие(я) технологиии (продукта) в конкретном технологическом цикле (дайте определение):

i. Оценка технической эффективности (продукта) (ускорение процесса, улучшение качества и/или вклад в уникальность технических характеристик, упрощение процесса с точки зрения квалификации персонала и  т.д.) в сравнении с существующими техническими подходами (было бы неплохо представить материалы в графическом виде – таблицы, диаграммы).

Например: каковы преимущества  вашего результата над существующими промышленными образцами и/или уникальными разработками( industry standard “best practices” and / or state-of-the-art?)

Спецификации
Результат Проекта МНТЦ
Конкурент 1 (определите)
Конкурент 2 (определите)

Точность




Эффективность




Качество




Цена




Пожалуйста, сравните технические характеристики, например, вашего устройства, инструмента, компонента, услуги, возможности с уже существующими на рынке. Как другой пример, закончите пожалуйста следующее предложение:

“До существования (моего результата( люди (укажите кто или какие компании( решали проблему (укажите какую задачу или проблему(  следующим образом.  Тем не менее, (укажите инновацию( позволяет (укажите кому(  выполнить (что(  более (лучшим (как?) сильным, быстрым, более дешевым( способом. 

i. Оценка экономической эффективности (продукта) (расчет изменения цены продукта или услуги при условии массового производства, расчет стоимости внедрения пилотного технологического оборудования (продукта) в существующий процесс (дайте определение):

ii. Оценка экологических последствий внедрения/использования Продукта:

a) Пожалуйста, оцените техническое состояние технологических процессов в индустриально развитых странах и РФ.  Каков статус технического развития  технологических процессов в вышеупомянутых странах (фундаментальные, прикладные исследования, НИОКР или индустриальное внедрение). 

i. Существование промышленных компаний использующих (технологический процесс) 

ii. Их размер (составьте список компаний и организаций, определите дату начала деятельности) 

iii. Основные направления/тенденции в их НИОКР, проведенных в поддержку развития (технологического процесса)

iv. Их уровень интенсивности, финнасирования, организации и исполнителей.

a) Какие из Компаний/предприятий, вовлеченных в (технологический процесс) (см. п. ei выше), предоставляют аналогичные (конкурирующие) продукты или услуги
 на такой же фазе производственного цикла, которые Вы определили (п.1b данного дополнения):

Пожалуйста, включите сюда название Компании, контактную информацию о подходящем Представителе и статус Ваших отношений с этой Компанией.Представителем Компании) 

b) Укажите список Компаний в Вашей отрасли (п. i. выше), которые предоставляют аналогичные (конкурирующие) услуги или продукты* вблизи
  фазы в производственном процессе, который Вы определили (п. 1b данного дополнения):

c) b) Как Вы охарактеризуете Отрасль, включая:

i. Каков юридический статус, размер, возраст и форма собственности (если применимо) конкурентов по продажам продуктов или услуг, если это частный сектор?

ii. Структура внутренних взаимоотношений между суб-контрактерами, контрактерами и покупателями? 

iii. Каков механизм “продаж” или получения финансирования от них?

iv. Является ли ваш технический результат конкурентноспособным на рынке, если нет, какие шаги Вы планируете предпринять для того, чтобы он таковым стал?  Имеются ли у Вас другие результаты, которые могут  занять нишу на этом рынке?  Будут ли исследованы другие рынки?  


1. Какова Ваша “Стратегия образования” и как она оправдана?

a) Каков ваш целевой рынок, размер рынка (в единицах продукции и денежных средствах), на какую долю рынка Вы предполагаете претендовать с началом индустриального применения Вашей технологии? 

b) Как Вы охарактеризуете Вашу разработку, если она будет внедрена:

· Революционная (аналогичных технологий на рынке не существует)?

· Прорыв (инновационный подход/решение традиционной проблемы)

· Прибыльное улучшение/прогресс в эксперементальном образце (т.е. увеличение в определяющих факторах конкурентнособных преимуществ –стоимость, чувствительность, условия деятельности, прочая эффективность). 

c) Как Вы предвидите коммерциализацию/индустриальное применение ожидаемых результатов? 

(Выберите один вариант и объясните почему Вы его выбрали.  Ответ на данный вопрос зависит от навыков и желаний членов команды проекта.) 

· Инвестиции от постороннего источника такого как Венчурный капитал

Результатом будет частная дочерняя компания, и ключевые участники проекта будут обязаны уволиться из своих институтов  и стать сотрудниками и техническими специалистами компании.. Для успешного инвестирования такого типа требуются маркетинговые исследованяи  и инвестиции выделяются на основании бизнесс плана. 

· Стратегическое партнерство 

…включая ивестиции средств и предоставление маркетинговой экспертизы. 

Результатом будет совместное предприятие, и ключевые участники проекта будут обязаны уволиться из своих институтов  и стать сотрудниками и техническими специалистами компани; решения принимаемые компанией будут пропорционально учитывать интересы стратегического партнера. Владелец (ы) интеллектуальной собственности  будут акционерами (т.о. сохрать интерес) внося это как акции в компанию, так же как стратегический патнер вносит фонды/экспертизу как акции в компанию. 

· Контрактный НИОКР

…или другая компания технических услуг. 

Результатом будет деловое объединение (внутри или вне) института для предоставления услуг клиентуре на основе вознаграждений.  Клиентура обычно не инвестирует в компанию технических услуг, тем не менее инвестиционные средства могут быть привлечены как стартовый капитал для такой компании.   

· Дистрибютерство

Результатом будет производство деловым объединением (внутри или вне) института, основанным на технологии, поддерживаемой продажей продукта дистрибютеру, который перепродает этот продукт.  Дистрибютор обычно не вкладывает средства в деловое объединение  для организации или улучшения производственных мощностей.. 

· Лицензирование
Результатом будет лицензирование интеллектуальной собственности владельцем (ами), например институтом, которое приведет к образованию доходных статей для владельца. 

a) Какие из компаний из вышеуказанных списков будут наиболее приемлемыми кандидатами для такого типа отношений (раздел c выше) для Ваших участников Проекта по комерциализации полученных Технологических Результатов:

i. Примите во внимание информацию, предоставленную выше о технологических результатах и вашей команде проекта: 

Форма собственности и виды интеллектуальной собственности: Например,не запатентовано, или каким-либо другим способом юридически не защищенная ИС не может быть лицензирована. Технические возможности и ноу-хау являются основой для контрактного НИОКРа и/или компаний, предоставляющими контрактные инженерные/НИОКР услуги за вознаграждение.

Динамика отрасли: Например, Биотехнологические , фармакологические  и химические отрасли обладают высокой ИС интенсивностью, компании поддерживают свой уровень основываясь частично на своих патентных и лицензионных портофолио.  Другие отрасли, такие как телекоммуникационные и информационных технологий полагаются на отраслевые стандарты и таким образом, сами  заинтересованы в распромстранении своих технологий и их рост происходит настолько быстро ИС на которую подается патент становится устаревшей до того как патент выпущен. 

Размер рынка и его состав: Напрмиер, маленький, но быстрорастущий, техноло ориентированный рынок будет поделен между многими маленьктми игроками  (маленькими начинающими компаниями), в то время как тенденция хорошо устоявшийгося рынка это доминирование небольшой группы устоявшихся (больших) компаний.  Таким образром, если рынок для вашей технологии нов или еще не существунет, финансировании венчурно капитала  в стартовый капитал скорее всего принесет результат.  С другой стороны, если ваша технология улучшает продукт или услугу на существующем рынке, стратегическое партнерство с покупателем технологического продукта может быть удачной стратегией “образования”.

Стадия технологического цикла и ваша характеристика равнодействующей технологии:  Например: революционная технологиия не является хоршим кандидатом для дисрибютерства или лицензионных договоров так как рынок переполнен или не существует. Значительное улучшение существующего продукта для большого, хорошо развитого рынка является хорошим кандидатом для стратегического партнерства,лицензирования или дистрибуции. 

ii. Охарактеризуйте пять лучших Компаний и объясните почему ваш технологический результат, команда Проекта и стратегия “Образования” сравнимы с их корпоративной культурой: 


Компания
Размер/Юр.статус/Орг.Структура
Внешняя Исследовательская “Культура”? Преценденты прямых инвестиций? ИС-интенсивность?
Финансовый климат, уменьшение/ разнообразие, рост
СНГ / Международный опыт – рынок? Внешнее источники НИОКР? приобретение?

1






2






3






4






5






Дополнение “Государственный Сектор”

a) Какие типы Государственных организаций сохраняют интерес в развитии данной технологии?

· НИОКР – финансирующие организации для развития фундаментальных/прикладных наук

· Организации/Программы нераспространения  

· Другое (опишите пожалуйста).

b) Какие существуют виды Государственных организаций, которые финансируют виды исследований (техническая сфера) в которые вы вовлечены? 

· Иностранные государственные организации (такие как Департамент Энергии США)

· Государственно финансируемые, неправительственные организации (такие как Национальная Академия Наук)

· Местное Правительство, (Правительство Российской Федерации, Казахстан, Армения, Грузия, Киргизия, Белоруссия)

· Международные и Межправительственные Организации (такие как IAEA или WHO)

· Международные Науные Организации (такие как СЕРН)

· Учреждения высшего Образования 

· Частные Филантропические Организации 

c) Знаете ли Вы другие программы/организации, которые могут профинансированть будущее развитие ваших вашиъх исследований? Если да, то какие?

d) Знаете ли Вы требования, процедуры по предложению, и время/процедуры одобрения для такой/таких организаций? Если да, то каковы они?

e) На какие государственные организации вы ориентированы для финансирования исследований и/или развития этой технологии в вашем Институте?

Пожалуйста, включите сюда название  Организации, контактную информацию о подходящем Представителе и статус Ваших отношений с этой Организацией.Представителем Компании

f) Каковы временные рамки для предоставления предложения/одобрения в этой/этих организациях? 

g) Какие конкретные планы/обязательства/намерения были предприняты, осуществлены с какими Организациями для применения ваших технологий, возможностей, развитых в результате проекта МНТЦ?

h) Есть ли у Вас все необходимое для достижения Ваших целей по развитию независимости вашей команды проекта по окончании проекта Да / нет & объясните

i) Какие дополнительные услуги может Вам предоставить МНТЦ для достижения Вашей цели? Например (упомяните, если возможно):

ППТ Фаза 1





ППТ Фаза 3





Финальный ППТ





ППТ Фаза 2	





Обязателен  для завершения проекта








� Или, инвестирующие в компании предоставляющие такие услуги/продукты


�“вблизи” означает, что Вы охарактеризовали ваш результат как “компонент” в то время как компании находятся в “суб системной интеграции”, например. 
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