Программа поддержки коммерциализации (ComSP) МНТЦ

Форма заявки на Инициативы по коммерциализации для организаций в СНГ и Грузии
Информацию о Программе ComSP см. в «Основных положениях Программы поддержки коммерциализации» на сайте http://www.istc.int/
Ваша заявка в форме письма представляется и.о. Заместителя Исполнительного Директора по партнерству и устойчивому развитию. Данное письмо, подписанное директором или и.о. директора организации, включает следующее:  
1. Официальный бланк компании/организации/института с полной контактной информацией 

2. Запрос на получение поддержки для коммерциализации (см. прилагаемые инструкции)
Образец письма


ОФИЦИАЛЬНЫЙ БЛАНК ОРГАНИЗАЦИИ


Адрес, город


Телефон, факс, E-mail
Кому: 

Дэвид Клив 

Исполнительный Директор 
МНТЦ, Назарбаев Университет 
Пр. Кабанбай батыра 53, блок 39, офис 81  
010000, Астана, Казахстан  

Tel: +7 7172 769 513, www.istc.kz

e-mail: cleave@istc.int 
Уважаемый  г-н Дэвид Клив,

Институт/организация ABC участвует в разработке технологий для ___________________ ________________________. Мы хотели бы запросить у МНТЦ поддержку на коммерциализацию для Инициативы по коммерциализации «Название запроса». К настоящему письму прилагается краткое содержание нашего запроса (См. инструкции по подготовке Запроса на получение поддержки Программы поддержки коммерциализации).

Мы признательны за возможность работы с МНТЦ и просим Вас рассмотреть нашу заявку на участие в Программе поддержки коммерциализации МНТЦ. 

С уважением, 

подпись директора или и.о. директора организации 

Инструкции по подготовке запроса на поддержку коммерциализации  

Письмо-заявка* должно быть адресовано Исполнительному Директору МНТЦ г-ну Дэвиду Кливу по электронной почте cleave@istc.int 
В приложение* следует включить более детальную информацию о вашей технологии. Для прохождения процедуры рассмотрения в МНТЦ приложение должно охватывать следующие восемь областей:

1. Взаимоотношения Института с МНТЦ на предшествующих этапах

2. Взаимоотношения Института со вспомогательными организациями-участницами 

3. Краткая техническая информация об инициативе по коммерциализации 

4. Потенциал устойчивого развития инициативы по коммерциализации 

5. Рыночный потенциал

6. Бизнес-потенциал

7. Юридические вопросы

8. Риски

1.  Взаимоотношения Института с МНТЦ на предшествующих этапах  - были ли раньше у Вашего Института проекты в МНТЦ?

· Если «да», просьба указать, основывается ли ваш запрос на проекте МНТЦ или является ли он продолжением проекта МНТЦ.  

· Если «нет», вы все равно можете представить в МНТЦ запрос на поддержку коммерциализации, если в запросе на оказание поддержки задействовано значительное число связанных в прошлом с ОМУ специалистов (в соответствии с мандатом МНТЦ). Однако до получения положительного решения о финансировании МНТЦ будет полагаться на получение вами официального письма-поддержки от министерства или другой государственной организации, которая уполномочена предоставлять согласие для вашего участия в деятельности МНТЦ. (Более подробную информацию о Согласии правительства страны, на территории которой выполняются работы («господдержке») см. на веб-сайте МНТЦ: http://www.istc.ru)

2. Взаимоотношения Института со вспомогательными организациями-участницами.  

· Если в вашем предложении участвуют другие институты, компании или организации, просьба описать их взаимоотношения с вашим институтом (например, отделившаяся компания, совместное предприятие, дочерняя лаборатория и др.).  

· Имелись ли проекты в МНТЦ у каких-либо других институтов/компаний/организаций, участвующих в инициативе?

3. Краткая техническая информация об инициативе по коммерциализации

· Что именно вы планируете делать в рамках данной инициативы? Какую технологию, продукцию или услугу вы будете коммерциализовать? 

· Как будет использоваться эта технология, продукция или услуга?

· Почему эта технология, продукция или услуга считается лучше имеющихся аналогов?

· На каком этапе развития находится эта технология в настоящее время (лабораторный прототип,  прототип «пилотного» производства)? Какая работа уже была проделана?  

· Насколько «далеки» продукты и(или) услуги от рынка; какую доработку еще предстоит выполнить?

· Какими дополнительными техническими преимуществами, возможностями, оборудованием, материалами и(или) знаниями и опытом вы обладаете, которые будут полезны для дальнейшей реализации данной инициативы?

4. Потенциал устойчивого развития инициативы по коммерциализации

· Каким образом ваша инициатива будет способствовать и(или) укреплять коммерческую самостоятельность ее участников и содействовать созданию востребованных на рынке продуктов и услуг?

· Сколько будет создано постоянных рабочих мест в гражданском секторе? Сколько  специалистов-оружейников будет задействовано? Просьба указать их Ф.И.О., должности, которые они занимают в настоящее время и будут занимать в будущем в данной инициативе по коммерциализации  (по возможности).

· Насколько важен успех данной инициативы для организаций-участниц? Является ли она важной составляющей планируемой деятельности института? Если известно, укажите, какой примерно процент от доходов институт ожидает получать от этой инициативы, когда она будет завершена?

· Какой полезный вклад в дело нераспространения оружия массового уничтожения  (если таковой имеется) предусмотрен? 

5. Рыночный потенциал

· Кто будет использовать ваши продукты и услуги? Какие потребности клиентов будут удовлетворяться? Просьба представить список конкретных клиентов (компании, организации и др.) для предлагаемых вами продуктов или услуг. Если вы получили письма, выражающие заинтересованность в приобретении, от потенциальных клиентов, просьба приложить их к настоящей заявке, поскольку они являются существенным фактором, позитивно влияющим на наш процесс принятия решений.   

· Что собой представляет потенциальный рынок сбыта? Просьба представить конкретное описание с указанием цифр при определении объемов продаж и др. Просьба избегать таких общих формулировок, как «рынок огромен» или «рынок хорошо известен». 

· Какие конкретные продукты или услуги вы предполагаете реализовывать?

· Почему бизнес вашей организации будет рентабельным? 

· Кто входит в число ваших конкурентов на этом рынке? В чем состоит конкурентное преимущество вашей продукции или услуги?

6. Бизнес-потенциал, включая ориентировочный бюджет и период времени, необходимый для завершения работ

· Какая группа управленцев имеется в вашей организации для коммерциализации вашей технологии, продукции или услуги?  Какой опыт и подготовка имеются у вашей управленческой команды?

· Каким опытом (если таковой имеется) располагает ваша управленческая команда в сфере коммерческой деятельности? Просьба представить примеры успешных коммерческих проектов (если таковые имеются). 

· Каким образом ваш институт оказывает поддержку предпринимательской деятельности сотрудников? Имеется ли в вашей организации отдел коммерциализации технологий или другие структурные подразделения/персонал, занимающиеся коммерциализацией?

· Каковы ваши финансовые потребности в инвестициях и эксплуатационные расходы? Просьба представить разбивку расходов (выделите 6 основных разделов – оборудование, материалы, услуги третьих сторон, командировки, гранты и прочие расходы).

· Какой имеется предварительный график работ на период реализации инициативы?

· Когда вы ожидаете, что ваш бизнес станет устойчивым и рентабельным?

· Насколько независимой от владельцев является ваша организация в том, что касается принятия финансовых решений и решений о деятельности?

· Какие изменения в деловой среде вы ожидаете через несколько лет? 

· Какие другие виды источников финансирования вы рассматриваете? Долевое финансирование инициативы:

a. Для каждой Инициативы по коммерциализации МНТЦ требуется поддержка, которая должна оказываться не только МНТЦ, но и, как минимум, одной «внешней» стороной. Такой стороной мог бы быть и сам институт-бенефициар. Какие партнеры, компании или инвесторы (если таковые имеются) готовы участвовать в этой инициативе? Какую поддержку они готовы предоставить? Если вы получили письмо, в котором говорится об оказываемой ими поддержке, просьба приложить его к настоящей заявке. 

b. Какую поддержку (или финансовую, или в форме «взноса натурой» - предоставление оборудования, помещения, материалов, персонала и др.) готов предоставить ваш институт/организация для реализации данной инициативы? Какова ориентировочная денежная стоимость этой поддержки?

7. Юридические вопросы

· В чем заключается уникальность вашей технологии, продукции или услуги?

· Как Вы обеспечили или планируете обеспечить охрану этой уникальности? Какими патентами или авторскими правами вы обладаете или подали заявки? Каково положение дел с правами на интеллектуальную собственность в связи с данной технологией, продукцией или услугой? 

· Обладает ли кто-либо за пределами вашего института правами на интеллектуальную собственность, которая необходима для успеха данной инициативы?

· Какие лицензии, сертификаты и разрешения государственных органов потребуются  (если вообще потребуются) для развития бизнеса?

· Какую систему Обеспечения качества требуется создать в организации (аккредитация, Добросовестная лабораторная практика (GLP), Добросовестная производственная практика (GMP), ISO 9000 и др.)?

· Какая поддержка вам требуется (если вообще требуется) при проведении переговоров по коммерческим контрактам?

8. Риски

· Какие риски существуют (технические, юридические, коммерческие, социальные, связанные с операционной деятельностью, финансовые, др.), связанные с настоящей инициативой? 
· Какие риски являются наиболее значимыми и как вы предлагаете обеспечить снижение или управление этими рисками в ходе реализации инициативы?
* Просьба представлять документы на двух языках – английском и русском.





